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La milpa  association 1901

importation et distribution de tissages artisanaux mayas

115 rue de Meaux 75019 Paris - FRANCE

la-milpa@no-log.org +33 (0)1 42 06 76 15 – 06 28 25 48 78

siret n° : 498 031 046 00010

Paris, le 2 janvier 2008

1/ Rapport d'activité La milpa 2007

A/  Naissance de la milpa et fonctionnement

L'assemblée constitutive a eu lieu le 12 janvier 2007, l'enregistrement légale de l'association a été effectué par la Préfecture de Paris le 19 février 2007 suivi de la parution au Journal Officiel.

L'association dispose d'un compte en banque la Nef au Crédit coopératif depuis mai 2007.

Voilà pour l'aspect légalisation de la milpa. 

Concrètement et c’est encourageant, la milpa compte 25 adhérents à jour de leur cotisation, l'association est administrée par un conseil d'administration de 9 membres et un bureau de 4 membres. Ces instances se réunissent régulièrement dans l'année, au minimum 2 fois pour le CA avec qui sont discutées les orientations de la milpa et quasiment tous les deux mois pour le bureau qui dispose du pouvoir exécutif et traite des questions administratives. 

Depuis juillet 2007 et jusqu'à juin 2008 minimum, elsa mocquet est salariée de l'association comme chargée de développement avec plusieurs missions de commercialisation et de communication. Elle assure à ce titre la gestion courante de l'association . 

A ce jour la milpa compte 25 adhérents. C'est encourageant !

B/   Bilan financier

L'association a bénéficié d'une subvention de l'Union Européenne sur l'aide aux micro projets, de 22 665 euros. L'essentiel de cette aide finance le salaire d'elsa et permet de concevoir et d'éditer les outils de communication de l'association, le reste de la subvention est consacré aux charges de fonctionnement et au financement des expo-ventes (location de stands).

Nous venons également de recevoir de façon inattendue une subvention de la mairie de Paris. Elle avait été demandée en mars dernier pour financer les 3 jours de rencontres  « Histoires d'équités » qui ont eu lieu en mai. Nous avions déposé une demande mais en l'absence de réponse, le dossier avait été classé sans suite. C'est donc sans prévenir que la Mairie nous a versés en novembre 1500 euros (la somme demandée). C'est un bon départ  pour la 2è édition d' « Histoires d'équités » (voir plus bas).

Les autres recettes de l'association sont : 

· la vente d'artisanat : 2575 euros 

· les cotisations des adhérents : 300 euros

La situation financière de l'association pour fin 2007 est largement excédentaire puisque la subvention européenne versée pour les 6 mois de juin à décembre 2007 n'a pas été entièrement utilisée. 

Les finances font l’objet d’un suivi régulier effectué par Elsa et Esther, trésorière de l’association. Les outils comptables nécessaires sont progressivement établis et utilisés avec l’aide d’un technicien. La partie « sociale » (bulletin de salaire, déclarations diverses, etc.) est externalisée auprès d’une association de gestion.

C/ Les expo-ventes de l'année en chiffre

[image: image2.emf]Quantité vendue 234

Nombres de jours 42

Vente moyenne /jour 92,52 €

Panier moyen / client 11,29 €

Total vendus

Nombre de boutique 4

2 573,95 €


Le nombre élevé de journées de vente s'explique par les 20 journées d'expo-vente dans le restaurant  l'Echappée, si cela correspond au temps d'exposition des produits, mais dans le cas de l'Echappée ce n'est pas la même energie dépensée que pour les marchés - où la présence d'au moins un membre de l'association est indispensable pour tenir le stand -. 

Les ventes à l'Echappée, faibles en terme de rapport temps/volume de vente, font baisser l'ensemble des moyennes  « vente/ jour » et « panier moyen ». Cependant l'expérience fut très enrichissanted'un point de vue humain à travers la rencontre avec l'équipe de l'Echappée et les quelques discussions avec les clients du restaurant (notamment une graphiste prête à nous aider pour le site internet -  voir plus bas).  De plus cela ne nécessite pas un fort investissement en terme de coût : temps  d'installation et de desinstallation, permanence hebdomadaire (½ journée). 

D'une manière globale la vente sur les marchés reste un terrain d'expérience enrichissant: croisement des expériences avec les autres exposants,  retours directs des visiteurs par rapport aux produits, l'ambiance y est en général chaleureuse et on y rencontre toujours des gens sympas.  D'un point de vue économique c'est par contre peu encourageant, il faudrait au moins vendre 200 euros par jour pour être dans nos frais, sans compter les éventuels coût de location de stands qui sont jusqu'ici pris en charge par la subvention européenne.

Pour 2008, nous  privilégierons la vente aux boutiques tout en conservant quelques marchés stratégiques en terme de rentabilité mais aussi de de convergence entre le positionnement de la milpa et celui des organisateurs de ces événements vis à vis du commerce équitable.

D/ communication 

le  logo:

Conception et réalisation d'un logo pour la milpa en mai 2007 par un graphiste. Cette image est ensuite déclinée sur l'ensemble des supports de communication et administratifs : papier à en tête, bulletin d'adhésion, tracts expo- vente, fiche produits...

la carte-com :

Réalisée également par un professionnel, elle a été conçue comme une carte de correspondance utilisable de différentes manières :  carton d'invitation, lettre personalisée, tract...

Envoyée à 150 exemplaires en octobre pour l'annonce du salon Equit expo, les premiers retours professionnels et amicaux sont très positifs.

les outils spécifiques expo-ventes: 

On été réalisés divers documents afin de communiquer en amont des expo ventes et sur le stand pour  informer au mieux les acheteurs : 

· un tract noir et blanc

· des fiches produits plastifiées couleurs A4

· une serie de photos du Chiapas format A5. 

· Une carte de visite

· une  affiche A1 utilisable comme banderole lors des expo-ventes

Exemple de tract (mai 2007)
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2/ Perspectives 2008 : 

A/ communication

le site internet : 

Nous envisageons une première version légère du site internet en janvier avec quelques pages de présentation. Nous avons choisi de garder la maitrise de cet outil et donc de participer activement à son élaboration,en privilégiant l'utilisation de logiciels libres. 

Nous avons rencontré une graphiste disposée à nous initier bénévolement à l'utilisation de GIMP (l'équivalent photoshop en logiciel libre) et à nous proposer une architecture pour le site internet.

Nous commencerons mi- janvier . 

le book pour les professionnels : 

quelques fiches produits ont déjà été réalisées, il s'agit de poursuivre ce travail avec l'ensemble des produits de la milpa afin de constituer un  prototype  de catalogue papier à destination des professionnels, en particulier des détaillants. La forme reste encore à définir.

les reportages radio :

Guillaume a commencé le montage d'un reportage sonore à partir des entretiens réalisés en septembre avec les 3 coopératives de femmes du Chiapas. Ce document sera en écoute sur le site internet et également diffusé sur CD. 

B/ commercialisation

les  boutiques : 

l'année 2008 se concentrera sur la nécessité de commercialiser les produits en boutiques spécialisées. Deux axes sont envisagés : les boutiques de commerce équitable à qui l'ensemble de la gamme peut être proposée et quelques boutiques conventionnelles spécialisées dans le tissage ou l'artisanat du monde. D'autres part un travail plus en profondeur sera effectué auprès des boutiques multidétaillants pour enfants. En effet le travail enclenché avec la coopérative Nichim Rosas qui réalisent les petites robes en coton, nous motive à développer la production. 

Evenements - expo-vente  :

Au même titre que les marchés, un ou deux salons seront selectionnés cette année, notamment pour présenter les vêtements pour enfant. On envisage d'être présent sur le Forum des Solidarités en avril et sûrement sur un autre salon spécialisé dans le commerce équitable hors Ile de France.

Un nouveau partenariat est prévu avec l'équipe de l'Echappée autour d'une expo-vente mais aussi d'une soirée projection débat pour le mois d'avril.

Il serait également interressant d'exposer les produits sur une longue période dans un lieu, soit en partenariat avec une boutique déjà existante (paiement d'une partie du loyer) soit comme à l'échappée sous forme d'expo-vente dans un espace culturel. 

Histoires d'équités 2è édition: elle aura lieu au mois de mai ou juin avec comme thématique  « traditions textiles et territoires », le projet est en cours d'écriture mais l'idée est de tisser des liens entre trois structures qui travaillent avec les populations minotaires ou réfugiés du Laos, de Palestine et du Chiapas autour de leur production artisanale textile. Nous beneficions déjà  de l'aide de la Mairie de Paris, l'enjeu est de trouver un lieu suffisament central et visible à Paris pour en faire un évenement grand public et ne pas se cantonner au réseau militant.

C/ Vie associative

L'Assemblée Générale de l'association la milpa aura lieu en février 2008, une convocation vous parviendra courant janvier.

Nous invitons l'ensemble des adhérents à faire part de leurs remarques et commentaires concernant cette première année d'activité de la milpa et les objectifs pour 2008. Nous pouvons aussi susciter de nouvelles adhésions en intéressant nos entourages à l’association.

Je vous encourage à regarder autour de vous, peut être connaissez-vous une boutique qui pourrait être intéressée par les produits, ou une association qui souhaiterait accueillir la milpa pour un évenement autour du Mexique, de l'artisanat, du travail des femmes ou de la lutte zapatiste...bref les portes d'entrée ne manque pas. 

N'hésitez pas, nous pouvons construire ensemble un projet.

Elsa
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